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           Chile - porten til Sør-Amerika.

Chile som marked og handelspartner.

Chile har en befolkning på 15,3 mill mennesker og et nasjonalprodukt på 54 milliarder US$.  Chile er kjent for å ha den mest åpne, stabile og liberaliserte økonomi i Latin Amerika. Landet er attraktivt for utenlandske investorer, og er kjent som det minst korrupte land  i regionen. The World Economic Forum har vurdert Chile som det mest konkurransedyktige av de Latin Amerikanske land.
 
Chile er en av de mest åpne økonomier i verden. I 1998 annonserte  Chile at den gjennomsnittlige tollbelastning i perioden 1998-2003 ville bli redusert  fra 11 %  til 6 % på import fra alle WTO – medlemmer. Tollebelastningen er ytterligere redusert for land Chile har frihandelsavtaler med. 

· Equador  0-toll

· Venezuela 0,1 %

· Mexico 0,4 %

· EU 1,2 %,

I avtalen med USA ble det øyeblikkelig tollfrihet for 85 % av industrivarene, og det resterende fases ned over 5 år.

For enkelte produkter er det meget høy toll, slik som sigaretter med ca. 50 %.

Importerte varer pålegges 18% VAT slik som innenlandske produkter.
Chile som eksportør.

Chile eksporterte for 16,4 milliarder US$ i 2002. Chile er den fjerde største eksportør i Latin Amerika; etter Mexico, Brasil og Argentina. De viktigste eksportsektorer er kopper, fiskeprodukter,  trevarer, frukt og grønnsaker, vin og tjenester. 
De viktigste eksportmarkedene er :
EU 25 %, 

USA 21 %,

Japan 11 %, 

Brasil 4 %.

De viktigste importland:

EU 21 %, 

Argentina 19%, 

USA 16 %, 

Brasil 9 %,

Kina 7 % 

Japan 4 %.

Netto eksportør av landbruksprodukter

Eksporten av produkter fra landbruk/skog  er om lag 5 milliarder $ (2000).

Med en import på 1,2 milliarder, gir det et eksportoverskudd på hele 3,8 milliarder $.

Eksport av sjømat

Verdien av fiskeeksporten fra Chile har holdt seg relativt stabil de senere år.

I 1997 var eksporten på 1 912 mill. US  $ og i 2002 var den på 1959 mill. US $.

Dvs. om lag halvparten av den norske fiskeeksporten i verdi. Bak denne stabiliteten

ligger imidlertid en halvering av verdien av fiskemel, og en kraftig økning i verdien av laks og ørret på 300 mill. US $.

I 1980 var verdien av fiskeeksporten fra Chile 33% av den norske eksportverdien.

I 1990 var den 42% og i 2000 var den 51% av verdien av norsk fiskeeksport. Verdien av fiskeeksporten fra Chile har således vokst betydelig raskere enn den norske både på 1980 og 1990 tallet.

Japan er største marked med en tredel av eksportverdien, deretter følger USA

med 27 % markedsandel, EU med 16 % og Kina med 6 %.

Av den totale fiskeeksport er det 21 % som er ferskvare.

Frihandelsavtaler

Chile har frihandelsavtaler med 55 % av verdensøkonomien (målt etter GDP).
Det var ikke tilfeldig at den første frihandelsavtale Chile undertegnet i 1992 var med Mexico, som i tillegg til Chile er mest utadvendte av de latin amerikanske land.

Frihandelsavtalene er av to typer; ”Acuerdos de Complementación Económica”

(ACE) som kun dekker varehandel, og ”Tratados de Libre Comercio”, som omfatter investeringer, tjenestehandel og andre former for økonomisk samarbeid. Enkelte avtaler har også utviklingsklausul, som gir en gradvis utvidelse av samarbeidet.

Chile har inngått avtaler med  Mexico 1992, Bolivia 1993, Colombia 1993,  Venezuela 1993,  Ecuador 1995, Mercosur 1996,  Canada 1997, Mexico 1998,  Peru 1998,  Argentina 2000, Costa Rica  2002,  El Salvador 2002,  EU 2002,  USA  2003,   S. Korea 2003, EFTA  2003.

Chile er også medlem i  Asociasion  Latinoamericana  de Integration (ALADI)
.

Siktemålet med ALADI er økonomisk integrasjon i Latin Amerika og bygger på 

Montevideo avtalen fra 1980,  som er en rammeavtale for utviklingen mot et felles marked. Chile har handelsavtaler med  alle de 12  ALADI medlemmene enten bilateralt eller gjennom Mercosur, og er således en sentral aktør i utviklingen av de økonomiske relasjonene i Latin Amerika. 

I tillegg til denne sentrale posisjon i Latin Amerika har så Chile avtaler med Nord Amerika (USA/Canada), med Europa (EU/EFTA). Etter alt å dømme er avtalen med S. Korea bare begynnelsen på et avtalenettverk mot Asia/Oceania. I den sammenheng er det av  betydning  at Chile er medlem av APEC, og at landet er vertskap for APEC i 2004, herunder ministermøtet  som skal avholdes i Santiago i oktober 2004.

Avtaler av særlig betydning

Chile -  Canada

Canada - Chile Free Trade Agreement (CCFTA), ble inngått 5. juli 1997.

Avtalen ga tollfri adgang for 75 % av Canadas eksport til Chile, og dekker handel med varer og tjenester, investeringer , konfliktløsningsmekanisme, og en avtale om miljø og arbeidsstandarder. Avtalen ga  den gang kanadiske eksportører en fordel framfor konkurrenter fra USA, EU og Asia.

For fiskeprodukter ble det gitt tollfrihet fra avtalens ikrafttreden.
Den kanadiske importen av sjømat har vokst fra om lag 1, 6 milliarder Can. $ i 1996 til  noe over 2 milliarder i 2003. Importen fra Chile har i samme periode økt fra 29 millioner Can. $ til 69 millioner. Til sammenligning har importen fra Norge falt fra 54 millioner til 37 millioner Can.$. Nå skal en være varsom med å knytte disse endringene til frihandelsavtalen alene. Importen har også økt fra andre land i Latin Amerika.  Det har skjedde en endring i hele den kanadiske importstrukturen for sjømat i perioden. Importen fra EU er mer enn halvert, og importen fra Europa ellers er redusert enda kraftigere. I tillegg til importøkningen fra Latin Amerika er det importen fra Asia som vokser meget sterkt. I tillegg til Thailand er det  særlig India , Kina og Vietnam som gjør seg stadig sterkere gjeldende med en firedobling av eksporten til Canada i perioden.

Chile- Mercosur

Mercosur ble etablert i 1991 som en tollunion mellom Argentina, Brasil, Paraguay og Uruguay. Hovedformålet var å styrke internhandelen i regionen, og det var også  et ønske også om stå sterkere i forhold til USA. De store økonomiske problemene i Argentina har bidratt til problemer også for utviklingen av Mercosur.

For fiskeprodukter ble det for internhandelen innført 0-toll for fiskeprodukter,

Mens det overfor tredjeland ble en toll på 13 % for ubearbeidet fisk, og 19% for bearbeidet fisk.

Chile og Mercosur undertegnet en frihandelsavtale i juni 1996, med iverksetting fra 1. oktober 1996. Toll på internhandelen  reduseres med 40%  innen 2004, ytterligere reduksjoner for varer på en unntaksliste (sensitive produkter” som olje og gass, tekstiler, kylling og sjokolade) innen 2011, og  innen 2014  for hvete og hvetemel.

Det var forventninger om at Chile senere skulle bli fullt medlem av Mercosur, og da Chile begynte forhandlinger om en frihandelsavtale med USA ble dette oppfattet som et slag for Mercosur.

Landbruksinteressene i Chile har ikke vært særlig fornøyd med avtalen med Mercosur.  Gustavo Rojas  (Chile National Farmers Federation) hevder den er dårlig forhandlet offensivt  på konkurransedyktige produkter som frukt og vin, og den er også dårlig forhandlet defensivt på sensitive produkter som rødt kjøtt, meieriprodukter og cereals. Mens Chile har eksportoverskudd på landbruksprodukter i forhold til de fleste land, så har de underskudd i forhold til Mercosur ( spesielt Argentina), og dette underskuddet har økt etter avtalen.

Chile er i større grad enn Mercosur villig til å redusere tollsatser (6 % fra 1.1. 2003),

og dette er også begrunnelsen for ikke å gå inn som fullt medlem. Chile legger på sin side opp til et nettverk av avtaler med eksisterende og potensielle handelspartnere så vel på eget  kontinent, som på tvers av kontinenter, noe som handelspolitisk gir handlingsrom og uavhengighet. 

Chile – EU avtalen (  WTO + og handel +).

Chile og EU undertegnet frihandelsavtale 18. november 2002. EU´s kommisjonær for utenriksrelasjoner Patten uttalte at avtalen var et uttrykk for : ”..the EU’s strong political commitment to deepen and widen our links with Latin America.” Og handelskommisjonær Pascal Lamy karakteriserte avtalen som ”… a XXI century model of trade relations. The ambitious and innovative provisions are expected to deliver considerable economic and commercial benefits.” 

Det Lamy her karakteriserer som en handelsavtale for det 21. århundre omfatter en politisk dialog og  samarbeid,  som begge har egne kapitler i avtalen.

Handelsdelen av avtalen er den mest ambisøse EU har forhandlet fram, og dekker alle områder av handel og går langt videre enn WTO på flere områder. I tillegg til varer og tjenester omfatter avtalen, offentlige innkjøp, investeringer, intellektuell eiendomsrett og konkurranseregler. En egen bindende  konfliktløsningsmekanisme er også en del av avtalen. 

EU er Chiles viktigste handelspartner. EU står for 25 % av eksporten fra Chile (3,2 milliarder Euro) og 21 % av importen (2,9 milliarder Euro). 

I tyveårsperioden 1980 – 2000 vokste EU, s import fra Chile i gjennomsnitt med 6,1 % årlig. Eksporten til Chile vokste enda sterkere med et gjennomsnitt på 8%.

Industrivarer.

På industrivarer vil EU gi full tollfrihet for 99,8% fra avtalens ikrafttreden, og resten  1.1.2006.  Chile vil gi tollfrihet på industriprodukter etter følgende skjema: 

Ved ikrafttreden 33%, 2007 (55%),  2010 (12 %) og 2012 (0,2%).

Mens EU gir tollfrihet på industrivarer fra første dag, får Chile en overgangsfase over 3-7 år  for to tredeler av handelen med industrivarer.

Landbruksprodukter.

EU fjerner toll etter følgende skjema: 

Ved ikrafttreden 33%, 2007 (55%), 2010 (11,8 %) og 2012 (0,2%).

Chile fjerner toll etter følgende skjema:

Ved ikrafttreden 61,5%, 2008 (16,6%) og 2012 (3,8%).

Mens Chile gir tollfrihet på nær to tredeler av landbruksimporten fra første dag

får  EU en overgangsfase over 3-7 år for to tredeler av importen.

Fisk og fiskeprodukter

Importen av fiskeprodukter fra Chile var i årene 1999-2001 i gjennomsnitt 283 millioner Euro.

Ved avtalens iverksetting vil 34,3 % importen fra Chile bli  tollfri, nye 39,6 % blir tollfri i 2007, 2,4 % i 2010 og 14,5 % i 2012. Til sammen vil 91 % av importen da være tollfri.

Chile gir full tollfrihet på import av fiskeprodukter fra første dag.

Eu gir tollfrihet på en tredel av importen fra første dag og en overgangsfase hvor  tre firedeler er tollfri etter 3 år.

Oppsummert:

Mens Chile får beskyttelse på industriprodukter i en overgangsfase, så er det EU som får beskyttelse på landbruksvarer og fiskeprodukter i en overgangsfase.

Chile - USA

Chile og USA undertegnet frihandelsavtale 11. desember 2002. Avtalen ble inngått etter to  år med forhandlinger og ni års arbeid med å forberede grunnlaget for forhandlinger.

Avtalen vil eliminere toll på 85 % av varehandelen mellom de to land, og resten av tollbelastningen vil forsvinne innen fire år. Avtalen omfatter også opprinnelsesbestemmelser, helsestandarder, tekniske handelshindringer, investeringer, tjenester, elektronisk handel, konkurransepolitikk, tollbehandlingsprosedyrer, offentlige anbud og konfliktløsning.

Chile fikk i avtalen bestemmelser som gir  anledning til å  innføre tiltak overfor kapitalbevegelser i krisesituasjoner

Landbruksprodukter

I motsetning til USA subsidierer ikke Chile landbruket. Landbruksbudsjettet var i 2000 på 400 millioner $ (3 milliarder n. kr.) 27$ pr. cap. Til sammenligning var  USA,s budsjett var på 55 milliarder $ (220 $ pr.cap).

Chile eksporterer landbruksprodukter til USA for noe over en milliard US$ årlig, hvorav to tredeler er fersk frukt.

USA har I avtalen fått en “safeguard” bestemmelse på landbruksprodukter inkludert:

Hermetisk frukt, konsentrert appelsinjuice, tomatprodukter og avocado.

Tollebelastningen er prisbasert og utløses automatisk.

USA på sin side eksporterer landbruksprodukter til Chile kun for 130 millioner US$. Verdien tilsvarer omtrent  vinimporten fra Chile til USA.

Fiskeprodukter

Chile eksporterte fiskeprodukter til USA  for 680 millioner US$ i 2003. Dvs.  omtrent halvparten av verdien av eksporten av landbruksprodukter til USA. Chile er den fjerde største fiskeimportør til det amerikanske markedet. 

Import av amerikanske fiskeprodukter til Chile gir tollfrihet fra avtalens iverksetting.

For de fleste fiskeprodukter gir USA tollfrihet for Chile  ved avtalens iverksetting. 

Av unntakene finner vi kaviar (sturgeon roe) som har 15 % toll, krabbe med 7,5%, røkt laks med 5% , salt makrell 5 % og salt sild 4 %. 

Ved Senatets behandling av avtalen mellom Chile og USA uttrykte Senator Stevens fra Alaska betydelig skepsis til avtalen. Han tok utgangspunkt i at laksenæringen (villaks)  i USA var i krise. Han pekte på at Chile hadde doblet eksporten av laks til USA fra 51 000 tonn i 1998 til over 100 000 tonn i 2002. Han hevdet at på tross av PCB og andre miljøgifter i oppdrettslaksen, så ble intet gjort for å beskytte den amerikanske forbruker mot dette. Heller ikke avtalen med Chile åpnet for kontroll av dette. Antidumping - anklagene mot Chile var ikke fulgt opp av amerikanske myndigheter, som kun ba Chile om større åpenhet vedrørende laksenæringen.

Frihandelsavtale Sør Korea – Chile 2004.

Sør Korea har ikke tidligere inngått noen frihandelsavtale, så avtalen med Chile representerer et historisk skille for landets handelspolitikk.  Forhandlingene mellom de to land begynte i desember 1999 og ble avsluttet i oktober 2002. Avtalen var forutsatt iverksatt i løpet av første halvår 2003, men to politiske partier i S. Korea krevde at saken måtte overlates til den nye regjering som overtok i februar 2003 (Presidentvalget 19.desember  2003). Avtalen ble endelig ratifisert av Sør Korea i februar 2004 etter flere utsettelser forårsaket av protesterende landbruksorganisasjoner. Dato for iverksetting er satt til 1.april 2004.

Når Chile ble det første landet som S. Korea undertegnet frihandelsavtale med

så hadde det bl.a. sammenheng med at eksporten til Sør- Amerika på nittitallet vokste med 17 % årlig i gjennomsnitt.  S. Koreansk økonomi ble i økende grad avhengig av de Latin Amerikanske markeder.

S. Korea importerer sjømat for 12-13 milliarder kr (2002), hvorav nær en tredel er skalldyr.

Chile gir tollfrihet på fiskeprodukter fra avtalens ikrafttreden. 

1. S. Korea gir  0-toll ved ikrafttreden på visse produkter

 F. eks. Fersk og kjølt ørret, røkelaks og salt torsk.

2. S. Korea gir tollnedtrapping på andre produkter etter produktavhengige nøkler. 

2.a.  Gir tollreduksjon  på 16,7 % hvert år fra avtalens ikrafttreden 

(Dvs. full tollfrihet 2009). Eks. Fryst laks , fryst torsk

2.b. Gir 9,1 % årlig tollreduksjon fra avtalens ikrafttreden.

(Dvs. full tollfrihet 2014). Eks. Fryst  ørret, sardiner og makrell.
Chile - Singapore – New Zealand

Chile , New Zealand og Singapore ble i oktober 2002 enige om å begynne forhandlinger om en trilateral avtale. Første forhandlingsrunde ble ført i Singapore september 2003, og den andre i Santiago i november. Det er planlagt fire forhandlingsrunder i 2004, og avsluttende forhandlingsrunde er planlagt i Santiago oktober 2004.

Partiell avtale Chile – India 

I november 2002 besøkte en  chilensk delegasjon India for å drøfte mulighetene for en frihandelsavtale mellom de to land. Delegasjonen besto av 30 personer fra embetsverk og næringsliv, og de framhevet sterkt de fortrinn Chile hadde som mottaker av utenlandske investeringer, og som inngangsport til Latin Amerika.  For å styrke grunnlaget for forbindelsene mellom de to land, ble det tatt til orde for å etablere en direkte flyforbindelse.
  

Utenriksministeren i Chile Maria Soledad Alvear, besøkte India 24-27 april 2003.

Selv om handelen mellom de to land hittil ikke er svært stor, så er det grunn til å notere at den er tredoblet over de siste 5 år, og var i 2003 på om lag 2 milliarder n. kr. Transportforbindelsen har så langt vært en barriere. Transitforbindelsen over Hong Kong eller Singapore tar i dag 40 dager. Mulighetene for en direkte forbindelse via Sør Afrika er under vurdering.

India og Chile arbeider for tiden med utkast til en partiell frihandelsavtale som skal fjerne toll på 300 produkter.
 Undertegning av denne er nær forestående.

Chile eksporterer i dag hovedsakelig kopper til India, men satser på å øke eksporten til India av fiskemel, frukt, vin og trevarer. 

Drøftinger Chile- Kina. 

I juli 2002 foreslo Kina for Chile at det ble gjennomført forberedende utredninger med sikte på en frihandelsavtale mellom de to land. Intensjonene om inngåelsen av en avtale ble bekreftet i et møte mellom presidentene Lagos og Hu Jintao 18. oktober 2003.

Dette kinesiske initiativet overfor Chile var ikke noen tilfeldighet. Chile var det første land i Latin Amerika som etablerte diplomatiske forbindelser med Kina (1970). I 2001 avla president Jiang Zemin det første kinesiske statsbesøk i Chile. 

En økonomisk samarbeidsavtale ble inngått mellom de to land  i 1989, og i 2002 var det 19 kinesiske selskaper som hadde investert i Chile. 
 Handelen mellom de to land var i 2002 på 2,5 milliarder $. Eksporten fra Chile til Kina er tredoblet  på fem år, og Kina er nå det tredje største marked for Chile, etter  USA og Japan. Fiskeeksporten til Kina har også vokst meget sterkt.
Chile fører samtaler med  Japan

For Chile er Japan en svært viktig handelspartner. Japan er nest største eksportmarked og fjerde største importør. Chile har således gode grunner for å

arbeide for en frihandelsavtale mellom de to land. Det kan være  grunn til å notere seg at president Lagos  besøkte Japan  i 2003.

Japan er også det viktigste marked for fiskeprodukter ( 31 % av eksporten).

Chile som avtalepartner

Inngangsport

Flere land peker på at Chile er et godt utgangspunkt for den som ønsker å styrke 

sin stilling i de Latin Amerikanske markeder, og ikke minst for den som har planer om å investere i regionen. Chile har en egen Foreign Investment Law som garanterer utenlandske investorer samme  vilkår som nasjonale investorer. Dette medfører at Chile er attraktiv investeringslokalitet selv om en ikke har spesielle investeringsavtaler med landet.

Det Australske utenriksdepartementet  gir denne karakteristikk av Chile: “Chile`s relatively easy and open environment for business has made it an ideal base of operations for Australian companies looking to move into South America. The Chilean Government continues to promote Chile as a gateway for Asia-Pasific trade and investment into the rest of the region,”. 
 Australske selskaper har investert om lag 2 milliarder US $ I landet, og 50 australske selskaper er til stede i Santiago.

Frihandelsavtaler er mer en handel.

De såkalte ”andregenerasjonsavtaler” omfatter gjerne så vel investeringer , som intellektuell eiendomsrett og offentlige innkjøp. Tollreduksjoner er således kun en del av disse avtalene. Hertil kommer at avtalene inngår i strategiske handelspolitiske overlegninger. Avtalen med EU er et eksempel i denne sammenheng. Trepartsavtalen som er under forhandling mellom Chile, Singapore og New Zealand er et annet eksempel. Dette kommer tydelig til uttrykk i den begrunnelse New Zealand gir for å inngå en slik avtale:

”The three way deal has considerable strategic benefits for all three potential partners.  It not only reinforces the desire of both Chile and New Zealand to develop trade and economic relations with Asia, but from a New Zealand perspective it helps to boost our links to Latin America’s most liberal and well connected economy at a time when other countries are looking more and more at pursuing preferential free trade agreements in tandem with the WTO process. Chile is a significant FTA player and has now negotiated free trade agreements with almost all its Latin American neighbours, as well as the United States, the European Union and Korea. Similarly, further strengthening our links with Singapore through a P3 agreement helps to make us a more strategically attractive CEP partner in the Asia-Pacific region.”

Få defensive interesser

Chile har et landbruk som er lite subsidiert, og eksporten omfatter i stor grad frukt og grønnsaker i tillegg til vin.  

Frihandelsavtaler og sjømateksport.

Chile har allerede frihandelsavtaler som omfatter 50% av fiskeeksporten.

I forhold til EU og S. Korea tar det noe tid før full tollfrihet er oppnådd. 

Om Chile oppnår avtaler med Japan, Kina og India, så vil om lag 90 % av fiskeeksporten være inkludert (om vi forutsetter samme eksportmønster som i dag).

Selv om det tar noe tid før de enkelte avtaler får full effekt, så vil dette gi Chile en 

forutsigbarhet i sjømateksporten som er meget verdifull. En sideeffekt av disse avtalene for Chile er at landet ikke vil ha noen fordel av en WTO - avtale som gir generelle tollreduksjoner på handelen med fiskeprodukter. Chile ville tvert om miste et konkurransefortrinn. I et slikt perspektiv skal en ikke forvente noen stor entusiasme blant fiskeeksportører i Chile for framgang i WTO - forhandlingene.

Det arbeidet Chile gjennomfører når det gjelder handelsavtaler bærer preg av å være målrettet og langsiktig. Illustrerende er det at avtalen med USA ble til etter ni år med grunnlagsarbeid og utredninger.  Chile har selv tatt initiativ overfor India og Japan

for å legge et grunnlag for forhandlinger. Hittil har India vist større entusiasme enn Japan, men det kan forandre seg av to grunner. Kina har invitert Chile til å begynne drøftinger, og det blir nok lagt merke til i Japan.  Når det nå ser ut  at avtalen mellom  Japan og Mexico vil  bli undertegnet, så kan det redusere Japans behov for avtale med Chile. Men det kan også slå den andre veien. Avtalen med Mexico representerer et vendepunkt for Japan når det gjelder landbruket. Fra nå av er det presedens for at det kan forhandles bilateralt om liberalisering av importen av landsbruksvarer. Det kan gjøre det lettere å få til nye avtaler – også med Chile. 

Chile og Norge

Chile framtrer som en attraktiv avtalepartner i Latin Amerika. Landet anses å ha 

et gunstig investeringsklima med relativt høy økonomisk og legal forutsigbarhet.

Med et liberalt tollregime og en svært utadvendt økonomi markedsfører landet seg selv som inngangsport til Latin Amerika.  

Chile har videre en høy grad av selvstendighet i sine eksterne relasjoner, og bygger målrettet og langsiktig opp relasjoner utenfor eget kontinent.

Landet har en etablert forhandlingskompetanse med erfaring fra 16 avtaler over

en periode på 12 år.

Fiskerinæringen i Chile har åpenbare fordeler av den avtalepolitikk landet fører.

Som omtalt vil 90 % av fiskeeksporten være dekket av frihandelsavtaler om de 

pågående avtaleplaner realiseres. Implementeringen av tollreduksjonene vil få en gradvis effekt, og vil for enkelte produktgrupper utfases over flere år. Norge har således noe tid på seg før en møter alle virkningene på fiskeeksporten.

Fra norsk side er det et alternativ å vente på at WTO- forhandlingene gir fiskeeksporten bedre vilkår. Et annet alternativ er å vente på norsk EU-medlemskap.

Begge alternativene kan bli realisert. Fra norsk side er det under enhver omstendighet nødvendig å ha alternativer også om ingen av disse alternativer blir realisert, eller skulle dra lenge ut i tid. Det viktigste momentet i en slik vurdering er at 

frihandelsavtalene ikke kun er et spørsmål om markedsadgang, selv om det er viktig nok. Som det er omtalt ovenfor er avtalene ledd i strategiske posisjoneringer i det globale handelssystem. Innenfor avtalene  etableres det samarbeidsrelasjoner og 

utbygging av infrastruktur som på lengre sikt kan få stor direkte og indirekte betydning for handelen med sjømat.

� Europa.EU.int.com.trade/chile Oktober 2002.


� ALADI ble opprettet I 1980 og har 12 medlemmer: Argentina, Bolivia, Brasil, Chile, Colombia, Ecuador, Mexico, Paraguay, Peru, Uruguay og Venezuela. Cuba ble medlem 1999.


� Avtalan med Cuba fra 1998 er ennå ikke trådt i kraft
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